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テクノリーチナガノ活用
のご紹介

テクノリーチナガノを活用すれば、
こんな販路開拓が出来たり、こんなイイことがあります！
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テクノリーチナガノ ホームページ

URL:https://t-reach.nice-o.or.jp/
ホームページ トップ画面

https://t-reach.nice-o.or.jp/
https://t-reach.nice-o.or.jp/
https://t-reach.nice-o.or.jp/
https://t-reach.nice-o.or.jp/
https://t-reach.nice-o.or.jp/
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県内製造業支援の為のオンラインツールを
活用した製品・技術の情報発信及び
国内外の発注企業との
課題解決型ビジネスマッチングプラットフォーム

テクノリーチナガノとは？

＜登録ユーザーの種類＞
①閲覧者
②発注企業
③登録事業者：長野県内の製造を行っている中小企業等

年会費 5,000円（税込）
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テクノリーチナガノの機能 １

１．発注企業が長野県企業（外注先）を探す
有効ツール

販路開拓のための効果的なWebマーケティングツール
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発注企業の外注先探索方法

発注企業の76％は
まずWebで探す！

※発注企業241者（調達・資材関係者および開発設計担当者を対象）
からメールによるアンケート回答結果

※令和5年9月実施 (公財）長野県産業振興機構独自調査による
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当機構から発注企業への企業紹介の流れ

発注
企業

問合せ
電話・メール Web

Web電話・メール

長野県で＊＊加工が
できる企業を探した
い！

誘導
発注企業には
テクノリーチナ
ガノを紹介

テクノリーチ
ナガノ紹介件数
が増加
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発注企業にとっての活用メリット １

①テクノリーチナガノでいつでも、自由に探したい企業、
求める技術に対応できる企業を検索して、直接問合せ
ができる
・豊富な検索方法「軽量化・電動化等」の課題別検索、
「切削加工・鋳造等」 の技術別検索分類、キーワード検索等
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発注企業にとっての活用メリット ２

年３回商談会開催のため
必要な時に参加できる

③テクノリーチナガノ商談会に参加して探したい長野県
企業と商談できる

②発注案件を掲示板登録して随時、企業を探すことが
できる
https://t-reach.nice-o.or.jp/orders

https://t-reach.nice-o.or.jp/orders
https://t-reach.nice-o.or.jp/orders
https://t-reach.nice-o.or.jp/orders
https://t-reach.nice-o.or.jp/orders
https://t-reach.nice-o.or.jp/orders
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テクノリーチナガノへアクセス向上活動

⚫過去当機構の展示会や商談会事業にて
名刺交換した発注企業1,500社以上、
担当者約2,000名のデータベース
（メールアドレス）に定期的にメール配信

⚫全国の製造業（長野県企業の関係業種）
約3,000社に毎年郵送にて発注ニーズ調査
を実施

外注先を求める発注企業がテクノリーチナガノへ
アプローチしてきています！

発注企業のアクセス向上活動
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発注企業の登録数

発注企業の登録数推移のグラフ
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テクノリーチナガノの機能 ２

２．長野県企業情報が豊富なデータベース
（自社技術・製品の紹介及び技術紹介）

販路開拓のための効果的なWebマーケティングツール
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登録事業者ができること

製品・技術情報の登録

登録事業者のうち
・製品・技術情報の登録件数が最も多い企業は41件も登録！
・平均１社２件
登録件数が多い企業ほどアクセス件数も増える

①アピールポイント（300文字程度）
②自社製品・技術のメインとなる画像データ
③課題解決可能なテーマ、技術分類、適用分野
④動画ファイルまたはYoutube
⑤技術提案書pdfファイル
⑥海外拠点情報
⑦連絡先メールアドレスを３つまで設定が可能

何件でも登録可能
英語翻訳表示
機能有り



13

製品・技術情報の登録方法

製品・技術情報の登録や編集方法
画像、動画の登録方法
技術提案書の登録方法
設備情報の登録方法 など

製品・技術情報の具体的な登録方法は
下記の「登録事業者用マニュアル」をクリックして
ダウンロードしてください

登録事業者用マニュアル

https://t-reach.nice-o.or.jp/elfinder_manager/connector?cmd=file&target=l1_VGVjaG5vIFJlYWNoIE5hZ2Fub1_nmbvpjLLkuovmpa3ogIXnlKjjg57jg4vjg6XjgqLjg6tfVmVyLjgucGRm
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登録事業者ができること

発注企業と商談

・貴社の製品・技術情報ページを見た発注企業から
直接メールで問合せが届く
問合せに対して返信することで商談ができる

・掲示板に登録された「発注案件情報」が、登録事業者
への一斉メール通知で発注内容を確認できる
興味ある発注案件に申込みができる
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登録事業者ができること

自社ページのアクセス状況分析

・自社ページにアクセスされた利用時間を時系列に増減
分析ができる
・自社ページ毎の平均滞在時間を集計し、閲覧時間の
多いページ/少ないページを分析することができる
・自社ページへの問合せ数、自社提案資料のダウンロード
数を確認できる
・自社のページを閲覧した登録発注企業情報が確認
できる

アクセス解析分析のやり方は、下記をクリックしてください。
「アクセス解析マニュアル」

https://t-reach.nice-o.or.jp/elfinder_manager/connector?cmd=file&target=l1_VGVjaG5vIFJlYWNoIE5hZ2FubyDjgqLjgq_jgrvjgrnop6PmnpDjg57jg4vjg6XjgqLjg6tfVmVyLjIuMC5wZGY
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テクノリーチナガノの機能 ３

３．発注企業との商談マッチング機能搭載

販路開拓のための効果的なWebマーケティングツール
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テクノリーチナガノ商談会とは？

①目的
テクノリーチナガノ登録事業者が発注企業と商談できる
機会をできる限り多く提供する
②開催回数 年３回
発注企業のニーズが発生したタイミングで参加できる
ように、少しでも開催回数を多く実施する
③受注企業は、発注企業リストから何社でも発注企業
へ面談申込みができる
（何社商談申込みしても参加負担金は3,000円）
④商談形式は対面形式でもオンライン形式でも可能
（商談する企業同士で決める）
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テクノリーチナガノ商談会 参加方法

商談会開催の流れ
商談申込み方法
商談日程の設定方法
注意事項 など

テクノリーチナガノ商談会への具体的な参加方法は、
下記の「商談会マニュアル」をクリックして
ダウンロードしてください

商談会マニュアル

https://t-reach.nice-o.or.jp/elfinder_manager/connector?cmd=file&target=l1_VGVjaG5vIFJlYWNoIE5hZ2Fub1_llYboq4fkvJrjg57jg4vjg6XjgqLjg6tfVmVyNC5wZGY
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テクノリーチナガノ商談会 開催実績

年々参加企業数
増加中

年３回実施
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テクノリーチナガノ商談会の特徴

②発注企業から商談の逆指名を受けられる

マッチング率アップ、成約率アップ！

①発注企業リストから何社でも商談申込みができる
参加負担金は固定額

③テクノリーチナガノの画面で商談日程を簡単に設定
できる

手軽に複数の発注企業と商談できる！

当機構で操作の仕方をフォローします
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テクノリーチナガノ商談会開催状況

令和６年度開催状況

第１回 テクノリーチナガノ商談会（７月）
・応募発注企業：34社
・応募受注企業（長野県企業）：69社
・実施商談会数：136件
第２回 テクノリーチナガノ商談会（11月）
・応募発注企業：19社
・応募受注企業（長野県企業）：18社
・実施商談会数：20件
第３回 テクノリーチナガノ商談会（２月）
・応募発注企業：25社
・応募受注企業（長野県企業）：32社
・実施商談会数：48件
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テクノリーチナガノ商談会参加事例

＜長野市の有限会社A社＞

テクノリーチナガノ登録：令和6年11月
会社概要 資本金1,000万円以下

従業員数 5人以下
加工技術 切削加工

登録理由 受注が減り新しい取引先を開拓したい

令和６年度第３回テクノリーチナガノ商談会に初参加
・発注企業4社へ商談申込みし、4社とマッチングし商談実施
・4社のうち3社から見積依頼あり
・3社のうち2社と商談継続し受注見込み

当機構で
製品・技術情報
の登録作業を
フォロー

不慣れなオンライン商談にもチャレンジ
して発注企業と商談！
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テクノリーチナガノ商談会の成果

参加企業の満足度

令和６年度第３回テクノリーチナガノ商談会終了後の
参加登録事業者への満足度調査結果

全体の
87%が
満足と
回答
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⚫テクノリーチナガノ プライベート展示会
・大手メーカー向けのオンライン展示商談会
・過去開催実績: 矢崎グループ、TDK、ダイハツ工業
・貴社技術を大手メーカー担当者に直接、効率よくアピールできる
・大手メーカーの国内各工場、海外拠点から技術者、購買担当がアクセスする

発注企業
大手メーカー

テクノリーチナガノ
登録事業者

テクノリーチナガノ
プライベート展示会

課題や要望 自社技術を展示

商談成立

アクセス 登録

評価・審査

テクノリーチナガノ登録企業のみ参加できます

プライベート展示会とは？
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プライベート展示会 参加方法

プライベート展示会開催の流れ
参加申込み方法
展示技術の登録方法
商談日程の設定方法 など

プライベート展示会への具体的な参加方法は、
下記の「プライベート展示会マニュアル」をクリック
してダウンロードしてください

プライベート展示会マニュアル

https://t-reach.nice-o.or.jp/elfinder_manager/connector?cmd=file&target=l1_VGVjaG5vIFJlYWNoIE5hZ2Fub1_jg5fjg6njgqTjg5njg7zjg4jlsZXnpLrkvJrjg57jg4vjg6XjgqLjg6tfVmVyLjIgLnBkZg
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テクノリーチナガノ登録メリット

①少ない営業工数で発注企業に効果的に自社技術
をアピールできる

②テクノリーチナガノ商談会等で発注企業と商談ができる

③当機構の展示会出展や技術提案商談会（キャラバン
隊）等の参加負担金が5,000円～10,000円程度
割安で参加できる

営業人員の少ない中小企業に最適
当機構で入力作業をフォロー

意欲があれば商談申込みできる

テクノリーチナガノ以外の展示会等にもお得に販路開拓できる
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1.Top画面
ユーザー登録は
こちらをクリック

2.ユーザー登録画面
登録区分説明
1)閲覧者
2)発注企業
3)登録事業者

3.ユーザー登録画面
登録区分を選択して登録
1)閲覧者
2)発注企業
3)登録事業者

「ユーザー登録」後に当機構から
その後の手続きをご案内いたします

テクノリーチナガノ登録方法
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テクノリーチナガノに関するお問合せ先

（公財）長野県産業振興機構
マーケティング支援部
〒380-0928 長野市若里1-18-1

（長野県工業技術総合センター３階）

担当：金井、飛沢、近藤、中村

TEL：026-227-5013
FAX：026-228-2867
E-mail：treach@nice-o.or.jp

mailto:treach@nice-o.or.jp
mailto:treach@nice-o.or.jp
mailto:treach@nice-o.or.jp
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