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課題解決型ビジネスマッチングプラットフォーム

https://t-reach.nice-o.or.jp/

（公財）長野県産業振興機構



更新履歴
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バージョン 公開日 更新内容

Ver.1 2021/12/13 初版

Ver.2 2022/07/22 最新情報に更新（組織名称等）

Ver.3 2024/10/29 補足説明追加

諸注意事項
情報の入力や投稿には、機種依存文字（①②や㎜、㈱ など）使用できません。また、半角カナも可能な限り利用しないことを推奨します。
また、情報の登録や掲載には、偏見や差別的表現などが入らないよう、充分ご注意ください。

画面デザインや仕様は予告なく変更される場合があります。従いまして、内容が一部異なる場合がございます。

推奨ブラウザ
Windows：Microsoft Edge（最新版）、Google Chrome（最新版）、Mozilla Firefox（最新版）
Mac：Google Chrome（最新版）、Mozilla Firefox（最新版）、Safari （最新版）
Android10以降： Google Chrome （最新版）
iOS/iPadOS（最新版）：Safari （最新版）



商談会とは
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テクノリーチナガノの機能を利用した商談会です。
複数の発注企業が登録した案件に対して応募を行い商談ができます。
商談の設定までは、「テクノリーチナガノ」上で行い、商談を対面で行うかオンラインで行うかは発注企業、
受注企業間で調整していただきます。

全国の製造事業者
テクノリーチナガノ

登録事業者

テクノリーチナガノ
商談会

発注案件の登録 案件に応募

商談成立

【商談会参加のメリット】

1. 機会の提供： テクノリーチナガノ上で様々な発注案件に直接応募ができます。

2. 柔軟な商談方法： 企業間の調整により商談方法（対面かオンライン）や、商談場所（対面の場合）、

商談スケジュールを決めることができます。

注） 当機構では商談場所は用意していません。またスケジュール調整も行いません。



商談会開催の流れ
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1.募集・案件登録

商談会に参加したい「発
注企業」を募集、発注案件
が登録される。

発注企業を募集します。
また、発注案件を登録し
ていただきます。
（複数登録可能）

その際、できるだけ詳し
い内容を記載していただ
きます。

2.応募

“登録事業者”は、“発注案
件”を確認し、商談したい
案件に応募

3.採用可否審査

“発注企業”は“登録事業
者”の応募に対して、商談
を進めるか否かを審査

4.商談

採用となった“登録事業
者”と“発注企業”とで商
談を実施

発注企業回答期間終了後
に、発注案件を公開しま
す。

登録事業者は、各案件内
容の確認が可能です。

応募されたい場合は、自
社PRを入力して案件に
応募します。

応募のあった登録事業者
を、発注企業が自社案件
の内容と照らし合わせ、
商談を進めるのか否かを
審査します。

同時に、発注企業は商談
可能なスケジュールを登
録します。

事務局から、応募のあっ
た登録事業者あてに採用
可否をお知らせします。

採用された登録事業者は、
採用通知を受け取り後に
商談スケジュールを予約
します。予約後、発注企業
に連絡し、商談方法、商談
場所、商談日程を確認し
ます。
商談日程が来ましたら商
談を実施します。

商談期間終了後、事務局
からアンケートを送付しま
すので回答をお願いしま
す。



注意事項
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1. 他の相談会との違い

本商談会は、商談の設定までは、「テクノリーチナガノ」上で行い、商談を対面で行うかオンラインで行

うかは発注企業、受注企業間で調整していただきます。また、対面で行う場合の商談場所や、オンライ

ンで行う場合の手段（ZoomかTeamsかなど、URLをどちらが発行するかなど）はマッチングが成立

した企業間で調整していただきます。

※当機構で商談場所は用意しません。また、商談スケジュールの調整も致しません。

２． スケジュール調整について

テクノリーチナガノの機能として、スケジュールの登録機能があります。これは、商談スケジュールの

設定を円滑に行うためと同時に、事務局側で商談状況を把握するためにも利用しています。

したがって、発注企業は案件登録時に必ずスケジュールの設定をお願いします。（必須です）

採用可否期間が終了した後に事務局で内容を確認し、登録事業者に採用可否の案内を行います。

登録事業者はスケジュールの予約をお願いします。（必須です） スケジュールへの2重アクセスを防

ぐため、採用可否案内後、発注企業はスケジュールの空き時間の変更はできない仕様になっています。

そこで、採用された登録事業者はスケジュールを予約した後、必ず発注企業に連絡してください。

日々スケジュールは変化しますので、スケジュール予約＝確定ではありません。

その際、日程、場所、方法の確認をお願いします。
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発注企業向け



ログイン
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下記URLよりアクセスし、登録時済みのID/パスワードでログインをしてください。

【ログインURL】
https://t-reach.nice-o.or.jp/login

発注企業向け

(1)

1. ID、パスワード（ユーザー登録時に設定）を入力

2. ログインをクリック/タップ

(2)



マイページから商談会ページへアクセス
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マイページの[商談会管理]より商談会ページへアクセスします。

1. 商談会管理 をクリック

2. イベントカレンダー へ移動します。
イベント情報や、商談スケジュール（P15～記載）の確
認が可能

発注企業向け

(1)

(2)



商談会を探す
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商談会一覧ページより、参加する商談会を選択します。

(2)

発注企業向け

(1)

1. [告知ページ] をクリックすると、商談会の告知ペー
ジへ移動します。商談会の内容などを確認する際は、
こちらを選択します。

2. [詳細] をクリックすると、商談会に登録済みの自
社案件一覧や、応募状況、スケジュールなどを確認で
きます。



商談会に参加申し込みする
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商談会告知ページを確認します。

発注企業向け

(1)

1. 商談会に参加し、案件を登録します。なお、登録された案件
は、テクノリーチナガノ登録事業者に公開され、登録事業者
から直接案件へ応募があります。

2. 商談会には参加せず、個別あっせんを希望する場合に選択
します。
選択後は「不参加」扱いとなり、発注情報掲示板へと移動し
ます。

3. 商談会に参加しない場合に選択します。

※「参加」「不参加」選択後でも、発注企業回答期間内であれ
ば、変更可能です。

(2) (3)

商談会詳細ページからも
同様に、参加申し込み他
の操作が可能です。



商談会の案件を登録する
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商談会に登録する案件情報を入力します。

発注企業向け

1. 自社の登録済み情報が表示されます。登録内容の変更は、
マイページの情報企業情報編集より行ってください。

2. フォームの内容に沿って、案件情報を入力します。

3. 入力後、[確認]をクリックすると確認画面へ移動します。

4. 確認画面で問題無ければ、[送信]を押します。
登録内容は事務局にて確認し、発注企業回答期間終了後に、
テクノリーチナガノ登録企業へと公開されます。

※商談方法は任意でお選びいただけます（オンラインが必
須ではありません）。

※オンライン希望ツールは、オンライン商談を選択された際
に、希望するツールをご指定下さい。

※オンラインURL発行は、上記オンライン商談ツールの商談
URLを、発注企業側・受注企業（登録事業者）側のどちらが
発行するのかをお選びください。

(1)

(2)

(3)
確認画面

(4)



商談会の案件を複数件登録する
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商談会の案件は、複数件の入力が可能です。

発注企業向け

1. 案件を新たに追加する場合に押します。

2. 直前に入力した案件を複製し、一部変更して登録末う
場合に押します。

※入力済みの案件は、[商談会詳細]画面より確認可能

(1) (2)



商談会に登録済み案件を確認する
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商談会に登録済み案件の一覧は、[商談会詳細]より確認可能

発注企業向け

1. 案件を新たに追加する場合に押します。

2. 不参加に変更する場合は、案件をすべて削除したうえ
で[不参加]を押します。

3. 案件番号は自動で採番されます。

4. 登録済み案件の確認・編集・複製・削除は、それぞれの
アイコンを押します。

案件情報をすべて入力後は、登録事業者募集期間終了
までしばらくお待ちください。

※ 入力いただいた案件は、登録事業者募集期間にテク
ノリーチナガノ登録事業者が商談申し込みを行います。
募集期間終了後、商談申し込みのあった登録事業者を
確認し、商談を進めるのか否か（採用・不採用）を選択
いただけます。

(1) (2)

(3) (4)



商談申し込みのあった登録事業者を確認する
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商談申し込みは、登録済みの案件ごとに行われます。登録事業者のPRメッセージや、掲載情報を確認して、
商談を進めるか否か（採用・不採用）を選択します。

発注企業向け

1. 応募数に表示の数字が、各案件への商談申し込み件数です。
数字を押すと、商談申し込みの詳細ページへ移動します。

採用数 ： 採用・不採用で採用を選んだ事業者数
予約済み ： スケジュール画面にて、商談予約済みの件数

2. [案件一覧]タブからも、各案件の商談申し込み詳細ページへ
と移動可能です。
応募一覧ページでは、プルダウンから案件番号を選び、[選
択]を押すことで詳細が確認可能です。

(1)
(2)



採用・不採用を決定する
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商談申し込みは、登録済みの案件ごとに行われます。登録事業者のPRメッセージや、掲載情報を確認して、
商談を進めるか否か（採用・不採用）を選択します。

発注企業向け

1. 採用/不採用を選択します。選択後の変更も可能です。
※選択と同時に決定されるため、決定ボタン等のクリックは
不要です。

※採用可否期間は何度でも変更可能です。採用/不採用の通
知は、採用可否期間終了後に商談申し込みのあった登録事業
者へ一斉に通知されます。

2. 企業詳細から、公開中のテクノリーチナガノ企業ページ等を
確認できます。

3. プルダウンから案件番号を選び、[選択]を押すことで、他案
件の詳細が確認できます。

4. 採用可否期間中に商談可能なスケジュールを登録しします。
登録の流れは次ページより記載します。

※スケジュールは、採用可否期間中に必ず登
録をお願いします。

(1)

(3)
(4)

(2)



スケジュールを登録する
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商談可能なスケジュールを登録します。

発注企業向け

1. [スケジュール]を押し、スケジュール登録画面へ移動します。

2. スケジュールを登録する担当者を選択します。

3. [商談時間]は、商談を受け付ける時間を選びます。
例：10:00～16:00

[間隔]は、1回あたりの商談時間です。1回30分で設定する場合は
30分を、1回1時間で設定する場合は60分を選びます。

商談受付できない日、時間はこの後の画面で個別に選択できます。

4. 初期登録時は[設定]のみ表示されていますので、[設定]を押してス
ケジュール登録詳細画面へ移動します。

5. スケジュールを登録すると、ボタンが [確認または変更][作り直す]
に変わります。

[確認または変更] ： 登録済みスケジュールの“時間”“間隔”をその
ままに、個別スケジュールを変更（一度スケジュールの詳細ページへ
遷移します）

[作り直す] ： 登録済みスケジュールをリセットして “時間”“間隔”
から作り直す（スケジュール詳細ページに遷移せずリセットします）

6. [商談時間]もしくは[間隔]を変更すると、 [作り直す]ボタンのみが
表示され、押すことで既存のスケジュールがリセットされます。

※スケジュールは採用可否期間中であれば、何度でも変
更可能です。

(1)

(2)

(3) (4)

(5)

(6)



スケジュールを登録する
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商談可能なスケジュールを、スケジュール詳細画面から登録します。

発注企業向け

1. 設定した時間・間隔内の、商談可能時間や不可能な時間を選択し
ます。
各商談のステータスは下記の通り（対面のみ、オンラインのみの
場合は表示されない項目もあります）

2. 該当日の時間を一括で選択する場合に利用します。
「木曜日のみ終日不可」などの場合に利用します。

3. 該当時間を一括で選択する場合に利用します。
「12時～13時を全日不可」などの場合に利用します。

4. 担当者を変更する場合に押します（各案件の担当者のみ選択可
能）

5. 入力内容を保存します。

※スケジュールは採用可否期間中であれば、何度でも
変更可能です。

※前ページの[作り直す]を押すと、本ページでの登録
内容がすべてリセットされますのでご注意ください。

(2)

(１)

(3)

(4)

(5)



商談予約状況を確認する/商談を開始する
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商談期間に入ったら、商談を開始します。

発注企業向け

1. 登録事業者より商談予約が入ります。各時間の右側の■マーク
をクリックすると、予約した登録事業者の詳細も確認可能です。

2. 商談予約を行った登録事業者情報です。オンライン会議用の
URL送付や、事前の確認事項などは直接連絡いただけます。

3. 担当者を変更する場合に押します。

※急なスケジュールの変更依頼などは、予約済み登録事業者と
直接やり取りも可能です。

※商談開始後は、各事業者と直接やり取りいただけます。

※事務局より商談結果等のアンケートを実施しますので、ご協力
お願いいたします。(１)

(3)

(2)
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登録事業者向け



ログイン
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下記URLよりアクセスし、登録時済みのID/パスワードでログインをしてください。

【ログインURL】
https://t-reach.nice-o.or.jp/login

(1)

1. ID、パスワード（ユーザー登録時に設定）を入力

2. ログインをクリック/タップ

(2)

登録事業者向け



マイページから商談会ページへアクセス
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マイページの[商談会管理]より商談会ページへアクセスします。

1. 商談会管理 をクリック

2. イベントカレンダー へ移動します。
イベント情報や、商談スケジュール（P●記載）の確認
が可能

(1)

(2)

登録事業者向け



商談会を探す
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商談会一覧ページより、参加する商談会を選択します。

(2)(1)

1. [告知ページ] をクリックすると、商談会の告知ページへ
移動します。商談会の内容などを確認する際は、こちらを
選択します。

2. [詳細] をクリックすると、商談会に登録済みの自社案
件一覧や、応募状況、スケジュールなどを確認できます。

[応募数]より、すでに応募済みの案件数が確認可能です。

登録事業者向け



商談会の詳細をみる
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商談会告知ページを確認します。

(1)

1. 商談会に参加し、案件を登録ずみの企業・案件の一覧情報を
ダウンロード（PDFファイル）できます。

2. [案件を見る]から、商談会に登録済みの案件への応募がで
きます。

※ログインをしていない場合、ログインを促す案内が表示さ
れますので、ログインいただき操作を続けてください。

※登録事業者と未登録の場合、新たに登録いただくことも
可能です。

(2)

登録事業者向け



案件に応募する
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商談会詳細ページ

(1)

1. [詳細] をクリックすると、案件の詳細が確認できます。

2. [応募] 部分には、応募すると〇マークが表示されます。
未応募の場合は空欄のままです。

登録事業者向け

(2)



案件に応募する
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案件詳細ページを確認し、自社セールスポイントを入力し案件へ応募（商談申し込み）します。

1. 案件に応募済みの場合、[応募済]と表示され
ます。

2. 自社のセールスポイントを入力します。自社の
強みや特徴、案件対応能力など記載してくだ
さい。

3. [応募する]を押すと応募完了です。

※登録事業者募集期間であれば、応募した案
件のキャンセルも可能です。

※案件への応募状況は、登録事業者募集期間
終了後に一斉に発注企業へ通知されます。

(1)

登録事業者向け

(2)

(3)



商談予約をする
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発注企業から［採用］されると、商談を進めることができます。

1. [採用結果]を見て、採用となった案件へ商談予約をいれます。

2. [スケジュール]の アイコンを押し、スケジュール予約画面
へ移動します。

[商談日時]は、上記スケジュール予約画面よりスケジュール
予約を行うと表示されます。

[商談ステータス]は、プルダウンより該当するステータスを
選択してください（随時変更可能） ※任意

登録事業者向け

(1) (2)



スケジュールを予約する
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スケジュール予約画面から、商談スケジュールを予約します。

登録事業者向け

(２)

(1)

1. 発注企業の担当者が設定した、商談可能なスケジュールが表示
されます。
青の記号を選択することで商談スケジュールを予約します。
各商談のステータスは下記の通り（対面のみ、オンラインのみの
場合は表示されない項目もあります）

自社で予約済みの場合 ■マーク が表示

※詳しい予約方法は次ページに記載

2. 別の案件の商談予約をする場合、プルダウンから案件番号を選
び、 [選択]を押します。

※スケジュールは商談日前であれば、変更可能です。

3. 商談相手の担当者情報が表示されます。
スケジュールの予約後に必ず、発注企業に確認の連絡をお願い
します。

その際、商談日程、商談場所、商談方法の確認をお願いします。

※対面で行う場合の商談場所や、オンラインで行う場合の手段

（ZoomかTeamsかなど、URLをどちらが発行するかなど）

(3)



スケジュールを予約する場合の操作について
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スケジュール予約は商談希望日時を押すだけで予約可能です。

登録事業者向け

1. 商談可能なスケジュールの 〇 ● ★ のいずれかを押すだけ
で予約可能
★の場合は次ページを参照してください。

2. 自社で予約済みの場合 ■マーク が表示

3. 予約キャンセルの場合
自社で予約済みの ■マーク を押すとキャンセル

4. 予約変更の場合
希望時間を押すだけで、新しい時間が予約され、以前の時間は
自動的にキャンセルになります

(1)

(2)

(3)

(4) (4)



★の場合は、「希望商談方法」を選択しないと■になりません。

29

登録事業者向け

1. 対面を選択して、★をクリックして「OK」する
と左画面のようになります。

2. オンラインを選択して★をクリックして「OK」
すると左画面のようになります。



商談が終わったら
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商談が終わったら、商談ステータスを更新します。

1. [商談ステータス]は、プルダウンより該当するステータスを
選択してください（随時変更可能） ※任意

※事務局より商談結果等のアンケートを実施しますので、ご
協力をお願いいたします。

登録事業者向け

(1)
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